Precio o calidad . ; Cual es la preferencia de las empresas rosarinas a la hora de diferenciarse de sus competidores?
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Devaluacion

+100%

Hipotesis
Ante un escenario economico adverso las empresas buscan ganar competitividad a
través de la provision de productos con altos niveles de calidad

Datos

Lugar: Ciudad de Rosario

*NUmero de empresas: 70

*Tamano: pequenas y medianas empresas

*Ano: 2018

*Detonador: ¢Cual es la principal ventaja frente a sus competidores?

Principal ventaja de las empresas frente a
sus competidores

Rhiie,, S

.........

Plazo de
entrega |
_ 17%

Produccion Actividad
Agricola Industrial

Inflacidn

0
47.60% -15.10% -4.80%

PRECIO: Mantenero bajarel
precio fimal del producto

Estrategia

CALIDAD: mnovacion. atencior

al chente, diferenciacion. diseno.

Conclusion

Las empresas rosarinas se arriesgan a competir a través de
precios dejando de lado otras opciones que implican un menor
riesgo y mayores beneficios a largo plazo.

Este poster fue desarrollado en el marco del proyecto “Andlisis del sector pymes en la
region Rosario, su evolucion, estructura actual y perspectivas” con datos provenientes
del “Relevamiento de demanda de habilidades laborales 2018”
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